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ВВЕДЕНИЕ

Для современных условий характерно значительное расширение функций, выполняемых посредническим звеном.

Расширилось предоставление различных видов услуг в комплексе, а именно: осуществление операций по организации сбыта; транспортно-экспедиторских операций, операций по транспортировке и страхованию грузов; финансирование торговых операций; оказание технических услуг; сбор и предоставление информации о рынках. Расширение функций посреднических фирм происходит также путем внедрения их в производственную сферу. В результате на долю посредников приходится от половины до двух третей товаров, участвующих в международном товарообороте.

Цели курса сводятся к изучению концепции посреднического бизнеса в современных условиях и управлению выбором форм посреднической деятельности.

Для этого решаются следующие задачи, освещенные в соответствующих разделах курса: изучении операций по перепродаже, комиссионных, агентских и брокерских операций, принципов консигнации, биржевой деятельности, практики выставок, аукционов, тендерных торгов.

Рабочая программа составлена в соответствии с учебным планом специальности 080401 «Товароведение и экспертиза товаров (по областям применения)».

ТЕМЫ ЛЕКЦИОННЫХ ЗАНЯТИЙ

1. Организационно-управленческие особенности сферы услуг.  Роль    информационных услуг в повышении эффективности товарного обращения.  (4 часа).

2. Общая характеристика посреднической деятельности (4 часа).

2.1 Понятия и виды торгово-посреднических операций. Их роль в  

 экономике.

2.2 Операции по перепродаже и комиссионные операции.

2.3 Брокерские операции.

3. Основные коммерческие условия договоров с торговыми 

посредниками (4 часа).

3.1 Договор о предоставлении права на продажу.

3.2 Договор консигнации.

3.3 Агентский договор.

4. Организационные формы торгово-посреднических операций. Торговые  фирмы, дома, оптовые фирмы, закупочные агентские фирмы (2 часа).

5. Организация и техника коммерческих операций на товарных биржах (4 часа).

5.1 Сущность биржевой торговли и ее основные центры.

5.2 Организационная структура и функции товарных бирж.

6. Виды и цели биржевых сделок (4 часа).

6.1 Основные виды биржевых операций. Сделки на реальный товар, фьючерсы.

6.2 Страхование биржевых операций. Хеджирование.

6.3 Техника проведения биржевых операций.

6.4 Центры международной торговли.

7. Организация и техника проведения коммерческих операций на 

 валютных биржах (6 часов).

7.1 Основные принципы функционирования валютной биржи.

7.2 Основные виды операций, осуществляемых на валютных биржах. Виды валютных курсов, спред, маржа, опцион (пут, колл), 

СВОП- сделки, форвардные сделки.

7.3 Валютные риски, хеджирование.

8. Организационно-управленческие особенности проведения аукционов. Аукционный торг, аукционные фирмы. (2 часа).

9. Понятие и значение торгов. Виды торгов и информация об их

 проведении. Тендер. (2 часа).

10. Общая характеристика и значение предприятий оптовой торговли (4 часа).

10.1 Материальные ресурсы системы товарного обращения.

10.2 Затраты и доходы системы товарного обращения.

10.3 Совершенствование товарооборота и региональная оптовая торговля.

Итого за семестр – 36 часов.
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Практические занятия

	N темы
	Количество часов

	1.Организационно-управленческие особенности сферы услуг.  Роль    информационных услуг в повышении эффективности товарного обращения
	4

	2. Общая характеристика посреднической деятельности
	4

	3. Основные коммерческие условия договоров с торговыми посредниками 
	4

	4.Организационные формы торгово-посреднических операций. Торговые фирмы, дома, оптовые фирмы, закупочные агентские фирмы 
	2

	5. Организация и техника коммерческих операций на товарных биржах 
	4

	6. . Виды и цели биржевых сделок
	4

	7. Организация и техника проведения коммерческих операций на  валютных биржах
	6

	8. Организационно-управленческие особенности проведения аукционов. Аукционный торг, аукционные фирмы. 
	2

	9. Понятие и значение торгов. Виды торгов и информация об их проведении. Тендер. 
	2

	10. Общая характеристика и значение предприятий оптовой торговли
	4

	Итого
	34


Формы самостоятельной работы:

В рамках самостоятельной работы студент, в соответствии с учебным планом, представляет реферат по следующим направлениям:

· особенности выставочно-ярмарочной деятельности;

· история выставочно-ярмарочной и аукционной торговли;

· анализ выставочно-ярмарочной деятельности в г. Санкт-Петербурге, на Северо-Западе;

· история биржевой торговли;

· ценгиры мировой торговли;

· особенности экспонирования и реализации товаров текстильной и легкой промышленности;

· особенности экспонирования и реализации изделий с высоким уровнем дизайна, рейтинговых товаров;

· выбор форм посреднической деятельности;

· использование биржевых механизмов в реализации товаров и поставках сырья;

· анализ международного опыта в сфере посреднических услуг;

· анализ потребительских предпочтений и методов их оценки;

· анализ международного опыта организации бизнеса в оптовом звене торговли на внутреннем и ( или) внешнем рынке;

· особенности рынка информации по товарам текстильной, швейной, кожевенно-обувной промышленности и иных товаров широкого потребления.
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